Mode masculine
P.E.P. Prét a Porter recherche :
Conseillere ou Conseiller en vente

Jeunes depuis 4 générations, P.E.P transmet toujours leur passion pour la mode. P.E.P vous
offre des collections de vétements sélectionnés avec soin.

Nous véhiculons des valeurs issues du cceur, soit la famille, la bienveillance et I'intégrité. De
plus, d’autres valeurs rationnelles et complémentaires sont I'efficacité, la polyvalence et la
rentabilité.

La conseillere ou le conseiller en vente

o Accueille les clients et les conseille tout au long de leur visite en magasin;

e Offre la meilleure expérience client;

e Participe a la gestion de l'inventaire et a la réception de I'ensemble des
marchandises;

e Traite les transactions efficacement;

e Contribue a maintenir un lieu de travail attrayant, ordonné et sécuritaire qui
respecte les standards de I’entreprise;

e Fait du marchandisage des vétements en boutique et en vitrine;

e Développe des approches/communications afin de relancer la clientéle;

e S’impligque socialement dans la communauté afin de faire rayonner I’entreprise;

e Exécute toutes autres taches connexes pour supporter les opérations et I’équipe
en magasin.

Qualités et profil recherchés:

e Expérience de cing ans dans le secteur de la vente, idéalement dans I'industrie du
vétement ;

e Diplome (DES) en vente-conseil est un atout;

e Capacité a offrir un service exemplaire a la clientele en magasin;

e Rigueur, polyvalence et souci du détail;

e Bon esprit d’équipe et d’entraide........... Avoir du plaisir;

e Bonne connaissance en informatique, internet et en réseaux sociaux;

e Salaire hebdomadaire compétitif, commissions sur les ventes et rabais sur les
vétements.

e 35-40 heures par semaine réparties sur cing jours avec disponibilité de soirs et |a
fin de semaine.



e Nous offrons des chances d'emploi égales a tous. Seules les candidatures retenues
feront I’objet d’un suivi et nous vous remercions de votre intérét. Veuillez faire
parvenir votre CV par courriel a paul@modepep.com ou le déposer en magasin.




